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NPO法人グローバルリーダーシップ・アソシエーション（GLEA）の
メールマガジン第170号をお届けします。ご意見・ご感想は<glea@npo-glea.org>まで。

◆今号の内容
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２.最新の活動情報
３．コラム① 『探究活動と交渉』洗足学園高等学校 石川千佳子 氏

　　コラム② 『第7回中・高等学校対抗交渉コンペティションを終えて』洗足学園高等学校1年 坂

巻友依 氏
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◆当法人ウェブサイトに中・高等学校交渉コンペティションのリンクを掲載しました。

　https://npo-glea.org/?page_id=558
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２．最新の活動情報

━━━━━━━━━━━━━━━━━━━

◆第7回 中・高等学校交渉コンペティション

12月17日(日)東京都立日比谷高等学校にて開催されました。

<対戦の結果>
優勝　　洗足学園高等学校 チームＡ

順優勝　愛知県立岡崎高等学校　

第３位　筑波大学付属駒場高等学校 チームＡ

大会の詳細は公式サイトをご覧ください。

https://sites.google.com/view/negocompetiton/
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３．今月のリーダーシップ情報　【コラム／column】
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【コラム①】

洗足学園高等学校 1年学年主任（地歴公民科）
石川千佳子 氏

『探究活動と交渉』

総合的な学習（探究）の時間に「交渉」を取り入れてみたい、と考え始めたのは、ちょうど1年前、
今回参加した生徒が中学3年生の時でした。新学習指導要領では総合的な学習を次のように記
しています。「変化の激しい社会に対応して、探究的な見方・考え方を働かせ、横断的・総合的な

学習を行うことを通して、よりよく課題を解決し、自己の生き方を考えていくための資質．能力を

育成することを目標にしていることから、これからの時代においてますます重要な役割を果たす

ものである」。交渉はまさに最適な素材だと思いました。これまで授業や課外活動でディスカッ



ションやディベートを実践することは多くありましたが、互いの利益を最大限に増やし、双方が納

得する合意形成を目的とした交渉は初めての取り組みでした。昨年度の中学3年生の「公民」の
授業では身近な出来事を取り上げ、生徒たちは交渉の一員になることで当事者意識を強く持ち、

よりよい社会を築いていくことに主体的な姿勢で臨むことの経験を得たと思います。

今年度高校1年生になって「探究」授業が始まり、「交渉」を選択した生徒たちがパレスチナ問題
のような歴史的外交交渉や、交渉コンペティションの問題のような実務交渉を学び、実践し、自身

が直面した問題解決のスキルとしての交渉に熱中して取り組んでいました。その中から第7回中
高交渉コンペティションへの参加を希望した生徒たちは、チームメイトと熱心に国際漁業問題や

加工業、貿易システムなどを調べ、戦略を練り、本番の対戦に挑みました。優勝という成果のみ

ならず、対戦までの過程で得た準備やチームメイトとの協働の大切さ、また全国の高校生とこの

ようなかたちで交流した経験など、多くのことを得ることができました。今後もたくさんの中高生が

交渉の学びを通して、自由で公正な社会を築いていく力を身につけていってほしいと願っており

ます。

最後に「交渉」に関して全くの素人であった私の思いつきは、埼玉大学の小貫篤先生、上智大学

の森下哲朗先生のお教えとご協力なくして実現することはありませんでした。この場をお借りして

厚く御礼申し上げます。

【コラム②】

洗足学園高等学校1年 坂巻友依 氏

『第7回中・高等学校対抗交渉コンペティションを終えて』

2023年12月17日に開催された中・高等学校対抗交渉コンペティションに洗足学園高等学校チー
ムAとして優勝することができ、とても嬉しく思います。第6回の大会で「来年こそは…！」と会場を
あとにした私たちは、見事目標を達成することができました。

昨年に初めて学校の先生の勧めで挑戦した交渉でしたが、前回の悔しさをバネに、今年は前回

の何十倍もの気合と覚悟をもって挑みました。チームの4人では一緒に資料を読み込み、相手
チームの条件や出方を予想しながら、それに寄り添えるような案などを場面別に考えました。実

際、本番の審査員の先生方の講評でも資料の理解や交渉の組立・主張内容の準備をお褒めい

ただき、嬉しかったです。私は今まで、交渉では、相手を前にした本番で、相手の要望を理解した

上で良い案を提案し、合意をできるかが重要だと思っていましたが、今回を通して、交渉当日に

スムーズな話し合いをするためには事前準備が欠かせず、同じくらい大事であることに気付かさ

れました。準備を丁寧に行ったからこそ、チーム全員が同じ方向を向き、想定外の展開にも柔軟

に対応できたのだと思います。

交渉コンペティションは私にとってとても貴重な経験になりました。私は、交渉は将来何の職業に

就こうと、人間関係を築く・社会で生きていく上で必ず必要なことだと思っています。本大会で学

んだことを今後に活かし、成長していきたいです。
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情報募集中
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メールマガジン「グローバルリーダーシップ通信」で、

会員の皆様に発信されたい内容や活動等がございましたら、



毎月20日頃迄に事務局までご連絡下さい。
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本メールマガジンについて
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配信先ご変更や配信ご不要の場合は、件名に「配信先変更」又は

「配信不要」と明記してglea@npo-glea.org迄ご連絡下さい。
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